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Implementasi regresi linear untuk
prediksi penjualan pada aplikasi point of
sales restoran

Abstrak—Dalam  data  transaksi  restoran
sebenarnya terdapat berbagai macam informasi
penting yang masih tersebar dan tersembunyi yang
seharusnya dapat digunakan untuk berbagai
kepentingan strategi bisnis restoran seperti
penjualan.manajer restoran harus mengetahui
makanan dan minuman yang lebih laris dengan
memprediksi  penjualan  berdasarkan data
penjualan bulan-bulan sebelumnya karena itu
diperlukan sebuah algoritma untuk melakukan
prediksi.

Regresi linier merupakan sebuah algoritma yang
memodelkan hubungan antara suatu variabel
terikat dan variabel bebas yang dapat digunakan
untuk melakukan peramalan berdasarkan data-
data sebelumnya tujuan utamanya adalah untuk
membantu manajer restoran untuk membuat
keputusan yang tepat berdasarkan hasil prediksi
dan data yang ada.

kata kunci : Regresi linier, Prediksi, Penjualan
[.Pendahuluan

Pada Suatu restoran proses transaksi merupakan
nyawa dari restoran sehingga penting untuk dilakukan
penggalian informasi dari data transaksi tersebut
karena informasi dapat berguna sebagai tumpuan
manajer restoran mengambil keputusan bisnis seperti
melihat  peluang  dan  pengalokasian  sumber
daya.selama ini kebanyakan proses transaksi restoran
masih  manual dalam pencatatannya sehingga
memakan waktu dan memungkinkan terjadinya
kesalahan dimana bagian kasir dan dapur salah
mengira pesanan schingga makanan yang dibuat tidak
sesuai pesanan pelanggan secara tidak langsung
membuang  sumberdaya dengan percuma dengan
menggunakan point of sales dapat mengecek terlebih
dahulu untuk ketersedian menu tersebut dan
mengurangi  kemungkinan fwuman error dalam
transaksi [1].

Data transaksi yang ada di dalam point of sales masih
harus dikelola lagi untuk mendapatkan informasi yang

bisa membantu pengambilan strategi bisnis. Dari data
transaksi dapat diprediksi penjualan menu apa yang
laris dan kurang laris sehingga dapat meminimalkan
sumber daya untuk menu menu yang kurang laris dan
memaksimalkan penjualan menu yang laris sehingga
dapat membantu efisiensi restoran.maka dibutuhkan
sebuah algoritma yang dapat memprediksi penjualan

restoran  pada masa depan. Prediksi dapat
dimanfaatkan untuk memperkirakan  penjualan
restoran. Prediksi dilakukan dengan membuat

peramalan untuk melihat nilai di masa depan dengan
nilai di masa lalu [2].

Regresi linear adalah hubungan model secara linier
antara variabel dependen dan variabel bebas untuk
memprediksi nilai dari dependen jika variabel bebas
mengalami perubahan nilai [3]. algoritma ini yang
akan memprediksi penjualan pada restoran sehingga
kita bisa memprediksi Penjualan bulan berikutnya
agar restoran dapat menentukan strategi untuk lebih
mengefektifkan pengalokasian sumber daya yang
dimiliki restoran.

I1.Kajian pustaka
A. Regresi Linier Untuk Prediksi Penjualan Properti

Pada Penelitian yang dilakukan ghebyla najla ayuni
dan devi fitriana Yang berjudul “penerapan metode
regresi linear untuk prediksi property pada pt XYZ",
mereka melakukan prediksi penjualan properti dengan
mengembangkan hubungan antara variabel dependen
atau variabel akibat (Y) yang dipengaruhi oleh
variabel independent atau sebab (X) menyimpulkan
peramalan penjualan yang menggunakan algoritma
prediksi regresi linear dapat dikatakan cukup baik
berdasarkan hasil pengujian MSE, RMSE, dan MAPE
[4].

B Regresi Linear untuk Prediksi Penjualan Batik

Penelitian yang dilakukan oleh Tutik Khotimah dan
ratih Nindyasari yang berjudul “Forecasting Dengan
Metode Regresi Linier Pada  Sistem Penunjang
Keputusan Untuk Memprediksi Jumlah Penjualan




Batik (Studi Kasus Kub Sarwo Endah Batik tulis
Lasem)™,

Metode regresi linier terbukti dapat memprediksi
penjualan dengan baik berdasarkan data penjualan di
masa lalu[2].

C.Point Of Sales

Point of sales adalah sebuah aplikasi yang ditujukan
untuk mencatat proses transaksi dari pemesanan dan
pembayaran(5].

D.Codeigniter

Merupakan framework yang dikembangkan oleh
komunitas open source yang memisahkan antara data
dan tampilan sehingga memungkinkan pengembangan
web dengan cepat serta memudahkan pengolahan web
tersebut[6].

I Metodologi

a. Pengumpulan Data
Pengumpulan Data Transaksi pada restoran

XYZ selama periode Januari  2020-
Desember 2020 atau selama kurun waktu
setahun.

b. Analisa Kebutuhan Sistem
Analisa  kebutuhan  dilakukan untuk

mendapatkan spesifikasi sistem yang akan
dibangun agar sesuai dengan kebutuhan
transaksi dan prediksi restoran.

¢. Perancangan sistem
Tahap perancangan pada tahap ini dilakukan
untuk merancang sistem prediksi pada point
of sales menggunakan algoritma
Regresi linear.

d. Implementasi
Tahap implementasi pada tahap ini dilakukan
untuk membangun = sistem yang telah
dirancang.dilakukan implementasi setelah
Analisa kebutuhan dan perancangan sistem
selesai dilakukan.Pada tahap ini akan dibuat
prediksi penjualan menu dan penjualan total
perbulan nya lalu implementasi prediksi nya
pada aplikasi point of sales.

f.  Pengujian
Tahap ini untuk menguji hasill pada prediksi
menggunakan regresi linier

IV.Hasil dan Pembahasan

A.perhitungan Regresi linier

Dari data transaksi yang dilakukan restoran transaksi
penjualan bulanan penjualan bulan per kategori seperti
tabel dibawah

Tabel 1 :Penjualan bulanan

bulan Penjualan
1 Januari 400
2 febuari 450
3 maret 370
4 april 420
5 mei 420
6 juni 460

Tabel 1.2 :Perhitungan x, vy, xx, dan xy

Penjualan x

1 Januari 400 1 400 1 400
2 febuari 450 2 450 4 500|
3 maret 3r 3 ito 9 1110
4 april 420 a4 420 16 1680|
5 mei 420 5 420 %5 2100|
6 Juni 460 6 450 36 2760

Total il 2520 91 8950|

Rumus Regresi liner

y =by+bx
Rumus mencari b0 dan bl
b nxxy — (Zx)(Zy)
(I = (Zx)°

by=y—-bx

(]

Maka b0 dan bl dari tabel diatas adalah

bo=1394
b1=7.43

Sehingga didapatkan rumus regresi linier untuk tabel
1 adalah

y=394+7.43x

Perhitungan untuk regresi data per kategori




Tabel 2 penjualan makanan

bulan makanan x ¥

1 januari 130 1 130 1
2 febuari 150 2 150 4
3 maret 10 3 110 9
4 april 135 4 135 16
5 mei 134 5 14 25
6 juni 200 6 200 36

Total 21 859 91

130
300
330

670
1200
3170

Hasil pencarian b0 dan bl

00=110.47
D1=9.34

Regresi liniernya

v=110.47+9.34x

Tabel 3 penjualan minuman

minuman x Y XX
januari 270 1 270
febuari 300 2 300
maret 260 3 260
april 285 4 285
mei 236 5 236
juni 260 6 260
total 21| 1661

Hasil pencarian b0 dan bl

b0=283.53
b1=-1.91

Regresi linier nya

y=283.53+-1.91x

1430

Implementasi code




Tampilan hasil implementasi

¢ 0 uamn cmang
Qi ® [— -
=

V Kesimpulan

Berdasarkan hasil pembahasan diatas dapat diambil
kesimpulan :

l.hasil prediksi penjualan restoran menggunakan
regresi linier menggunakan pemrograman dapat
mendapatkan hasil prediksi dengan lebih cepat dan
akurat.

2.dengan mengetahui prediksi penjualan restoran
dapat mengambil strategi untuk memaksimalkan
sumberdaya yang dimiliki.
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